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Private equity. La societa di gestione del risparmio attende il via di Bankitalia

A Napoli una nuova Sgr
per le piccole imprese

215

' Daunaricerca di «Private

i equity monitor» il primo

| Osservatorioattivoin Italia

| sulmercatodel private equity,
| emerge chedelle 215

- opetazioni concluse sul

| territorio nazionaletrail 2003
il 2005, solo 15 hanno

| interessato le aziende
meridionali,

3%

i Dati Aifi (aggiornatial1®
semestre 2006):
investimenti realizzati nel Sud
elsole: 3% del numero degli
investimenti fatti, parial 2%
dell’ammontare del totale
Italia.

3

Ifondichiusi dedicatial Sud:
«Investimentiper lo
sviluppo» del Gruppo San
Paolo Imi, «Interbanca
Investimenti Sud», «<Mps
Venture Sud». A questi si
aggiunge un nuovo fondo
sempre del gruppo Mps
chiamato «Mps Venture Sud
2»eleiniziative deifondi
regionati volute dalle Regioni
Puglia e Sicilia.

Investira

‘in aziende con
fatturato minimo
di 5 milioni

| Francesca Milano
NAPO.L

= Nasce a Napoli una nuova
socletadigestione del risparmio
del Mezzogiorno, che lancera
un fondo chiuso di private equi-
ty per leimprese del Sud. Ad an-
nunciarlo € Amedeo Giurazza,
amministratore delegatodi Ver-
tis, la corporate finance advisor
chedaseiannioperanelle regio-
nidel Sud.

LaVertis Sgr vedralaluce nei
prossimi giorni e avra un capita-
le di 1 milione e 300 mila curo.
Dopol'autorizzazione della Ban-

ca d'Italia, la societa di gestione
delrisparmioinizieralaraccolta
dei capitali: «L'obiettivo— spie-
ga I'ad Amedeo Giurazza — ¢
raggiungerc quota 75 milioni,
ma giaa partire daso inizieremd
ainvestire nellc aziende del Mez-
zogiorno».

Iprimis milionisaranno inve-
stiti da Giurazza e dai suoi
«Scommettiamo sul Meridione
-— dice il manager di Vertis —
vorremmo che anche altri opera-

toridel Sud scommettessero sul
tessuto imprenditoriale locale».
liguantodisfida é lanciato aban-
che, fondazioni, enti pubblici e
imprenditori, che potranno sot-
toscrivere nel fondo quote che
partonodaun minimo disoo mi-
laeuro.

Grazie all'attivita di advisor
per altri fondi chiusi, come quel-
lo di Interbanca Investimenti
Sud, Vertis hasviluppatoun radi-
camento nellarealtaimprendito-

riale delle regioni meridionali.
«Le strategic vanno tarate sul
tessuto economico in cui si ope-
ra— afferma Giurazza —. Il Sud
é fatto di piccole aziende che ne-
cessitano dipiccolifinanziamen-
ti. Eccoperchéiltarget diimpre-
sein cuiinvestirail fondo & fatto
diaziende che fatturano dais mi-
lioni». Dimensioni esigue, se
confrontate con quelle delle im-
prese ritenute "appetibili" dai
grandi fondi che operano in Ita-
lia, quelle con giro d’affari di al-
meno 50 milioni.

«Il private equity — continua
Giurazza — & uno strumento di
sviluppo poco utilizzato dagli
imprenditori del Sud, ma puo
rappresentare una grande op-
portunitadicrescitaper le azien-
de»

1l fondo che sara lanciato dal-
la Sgr napoletana avra una dura-
tacomplessiva diotto anni, men-
tre la sua presenza nelle societa

target non superera mai i § anni.
Iprimiingressinel capitale delle
aziende potrebbero prendere il
viaall'inizio del 2008. La costan-
te attivitd di scouting dell’advi-
sory company ha fatto emergere
una fitta trama di piccole ma flo-
ride aziende che diventano ades-
soiltarget privilegiato del fondo
che lancera Vertis Sgr. «Molte
aziendce del Sud —conclude Giu-
razza —hanno le carte in regola
perostencre unrapido processo
di crescita, come & successo per
quelle del Nord Ist», Quanto al-
la quotazione in Borsa per le
aziende partecipate dal fondo &,
perora, prematuro parlarne. An-
che scnonsiesclude la possibili-
ta che nei prossimi annila Borsa
Italiana possa ammettere anche
aziende pitipiccole, o istituire or-
ganismi come il Mac (Mercato
Alternativo del Capitalc) in cui
potranno accedere imprese dai
modesti fatturati.
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