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Un importante riferimento eco-
nomico per tutto il Mezzogior-
no. Questo rappresenta laVertis,
società di gestione del risparmio
indipendente, frutto di compe-
tenze e professionalità di im-
prenditori napoletani.
Rivolgiamo alcune domande al-
l’AmministratoreDelegatoAme-
deo Giurazza.
DottorGiurazza, quali sono

i punti di forza della Vertis
SGR?
La Vertis è ormai una realtà

consolidata che si contraddistin-
gue soprattutto per la sua totale
indipendenza, in quanto nel ca-
pitale della SGR sono presenti
esclusivamente soggetti non le-
gati ad alcun gruppo bancario e
da ciò ne deriva sicuramente una
libertà totale di intervento. Inol-
tre, trattandosi dell’unica SGR
indipendente con sede nel Mez-
zogiorno, la vicinanza geografi-
ca con le aziende target agevola
il contatto con gli imprenditori
locali favorendo un monitorag-
gio costante di ogni attività. C’è
inoltre da sottolineare che laVer-
tis offre non soltanto un suppor-
to economico ma mette disposi-

zione un patrimonio di cono-
scenze e relazioni accumulate in
15 anni di esperienza.
La Vertis si configura dun-

que un valido sostegno per lo
sviluppo delle Pmi del Mezzo-
giorno?
Certo che si. Noi siamo ope-

ratori finanziari del Sud, basati
nel Sud, che abbiamo scelto di
investire nel Sud e per il Sud..
Attualmente sosteniamo le Pmi
attraverso due fondi: di venture
capital, “Vertis Venture”, di 25
milioni di euro e l’altro di priva-
te equity, “Vertis Capital”, di 45
milioni di euro. Sono due fondi
chiusi, entrambi specializzati nel-
l’assunzione di partecipazioni di
minoranza inpiccole emedie im-

prese localizzate nelle regioni del
Sud Italia. Il fondo di private
equity investe prevalentemente
in aziende con fatturato compre-
so tra euro 10 e 50 mln, caratte-
rizzate da una buona redditività
attuale o potenziale e da un pia-
nodi sviluppo credibile.Assume
partecipazioni attraverso opera-
zioni di expansion o buy-out il
cui valore è tendenzialmente
compreso tra euro 2 e 6 mln. Il
fondo di venture capital indiriz-
za i propri investimenti in azien-
de rivenienti daoperazioni di spin
off o nella fase iniziale della loro
attività. Ogni intervento del fon-
do è di norma compreso tra euro
0,5 e 2,5 mln. Attraverso questi
due fondi, quindi, Vertis può ac-
compagnare le aziende in tutte le
fasi della loro vita, sia in quella
iniziale (start-up) che in quelle di
crescita e di maturità (expansion
e buy-out). I fondi entrano nelle
impreseconpartecipazionedimi-
noranza.
Quantoha inciso lacrisi eco-

nomicanello sviluppodiquesto
settore?
La crisi economica è stata per

noi sicuramente un fattore posi-
tivo.Credo che, come tutte le co-
se negative, la crisi della nostra

economia abbia avuto anche un
risvolto positivo, in quantoha in-
dotto gli imprenditori ad una
maggiore riflessione sugli inve-
stimenti. E dunque, un po’ per
bisognodi capitale fresco, unpo’
permaggiore disponibilità ad ac-
quisire aziende in crisi, gli im-
prenditori hanno capito che for-
se bisogna rafforzarsi soprattutto
in questimomenti di crisi.Daqui
l’interesse sempremaggiore ver-
so i fondi chiusi.
È cambiato, secondo lei, il

modo di fare impresa?
Si.C’è sicuramentemenodif-

fidenza da parte degli imprendi-
tori, soprattutto per aziende fa-
miliari, ad affidarsi a fondi chiu-
si. E questo perché si è compre-
so che chi investe non è un sog-
getto che ha l’interesse a distrug-
gere una realtà aziendale, tentan-
do un’ascesa al suo interno. Ma
al contrario è intenzionato non
solo a portare capitale per lo svi-
luppomaanche, se richiesti, con-
tributi gestionali, opportunità
commerciali e tantoaltro chepos-
sa servire per la crescita del-
l’azienda. Questo perché siamo
consapevoli che la crescita delle
singole realtà aziendali porta al-
lo sviluppo del territorio.

Perché la scelta di investire
nel Sud?
Investiamo nel Sud soprattut-

to perché riteniamo che al Sud ci
siano imprenditori che hanno bi-
sogno di sostegno. Il nostro in-
tento è quello di continuare ad
essereun interlocutoreper chi og-
gi intraprende iniziative nel Sud
e ha bisogno di capitali: persone
e aziende serie con idee innova-
tive e con quel fattore in più che
porta a ciò che noi chiamiamo
“genialata”. Inoltre, da attentoos-
servatore so che fare impresa al
Sud è sicuramente diverso ri-
spetto a farlo al Nord. Credo in-
fatti, che gli imprenditori meri-
dionali hanno sicuramente una
marcia in più perché “vaccinati”
alle difficoltà. Ciò significa che
un imprenditore del Sud se vo-
lesse fare imprese alNord avreb-
be più facilità ad avere successo
perché allenato alla risoluzioni di
problemi burocratici e infrastrut-
turali. Far sapere agli imprendi-
tori del Mezzogiorno l’esistenza
di fondi chiusi gestiti da uomini
del Sud, dedicati alle imprese del
Sud e che premiano le compe-
tenze, offrendo capitali e suppor-
to, sia fondamentale per uno svi-
luppo economico del territorio.
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Vertis SGR è la management company napole-
tana, autonoma ed indipendente, che gestisce il
fondo di private equity “Vertis Capital” dedi-
cato alle PMI del Centro – Sud Italia. “Vertis
Capital” affianca e supporta gli imprenditori
nei loro progetti di crescita attraverso la dispo-
nibilità di capitale di rischio, professionalità e
networking.
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